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"MAANTIE” hanke toteutetaan yhtelstyossa:

NewCo Helsinki Helsinki
Spinno / Laurea Espoo
Turbiini / Metropolia Vantaa




Maantie hanke

MIKSI MITEN

* tunnistettu tarve lisata kuntien < digitaalinen palvelu jossa ideat
ja organisaatioiden valista ja tekijat kohtaavat
yhteistoimintaa o 2kk kestoinen fokusoitu

« kasvuyrityspalveluja on ohjelma joka "kaynnistaa” pre-
tuotettu hajallaan, pienissa startup vaiheen yritykset

hallinnollisesti raskaissa
yksikoissa. Palvelut ovat
osittain paallekkaisia.

» ohjelmaan osallistuvat tulevat
kilhdytysohjelmaan sopiviksi
startup yrityksiksi

« aloittelevalle yrittajalle tilanne

. » selked vastuu ja roolitus
on haasteellinen

osallistuvien tahojen valilla,

» kaikkien osallistuvien tiivis yhteisty§, ohjaa toimintaa
kaupunkien strategian
mukainen
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Yleiskuvaus - Maantiehanke

Turbiini
Digitaalinen alusta
NewCo
Business Acc. Prog.
Helsinki NewCo icksp;]f_mlo ~ spinno
Growth Alliance Maantie 2kk ohjelma Kiindytyspalvelut
Muu

Kiihdytyspalvelut

Muita sisaan
Tulo vaylia
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Tavolite- Maantiehanke

20% jatkavat omin
avuin ohi kiihdytysohjelmia

L 70 % jatkavat
Doy kiihdytysohjelmiin
Digitaalinen alusta
NewCo
Business Acc. Prog.
Helsinki NewCo ickSPLf_mIO ~ spinno
Growth Alliance Maantie 2kk ohjelma Kiindytyspalvelut
Muu
Kiihdytyspalvelut
Muita sisaan
Tulo vaylia 10% eivat l6yda startup

yritykselleen liikketoiminta
mahdollisuutta

Helsinki
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Palvelukonseptin kuvauksessa kaytetty yleisesti
sovellettu malli alkavan yrityksen kehitysvaiheista
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Pre- Startup

RIRRL

Growth

Startup

l I bl .
UESatLil

Potential scalable
product/service
idea for big enough
target market.
Some initial
revenue models for
how it would make
money. One
person OR only
vague team; no
confirmed
commitment and/or
no right skills
balance in the
team structure yet

Having clear and
meaningful target
with clear direction
for min. 3 years with
milestones to get
there, -> 3, 6, 12, 24,
36 months... Having
team of two or three
core founding people
with balanced
ownership. Can also
already have some
extended team with
lighter commitment
(stock options and/or
cash compensation)

Commitment

Committed & skills
balanced founding
team. Able to develop
the product/service
(Minimum Viable
Product) without
dependency of
uncommitted external
resources OR already
have initial product/
service developed.
Have signed
shareholder agreement
between founders, with
milestones, committed
time and money usage,
for min. 2+ years with
vesting etc.

Validation

Can already show
some user growth
and/or revenue (initial
traction). AND/OR
continue to attract
additional resources
(money or sweat
equity) for equity or
future revenues.
Looking for clear
market validation
(Product Market Fit),
to be able to move into
scaling.

Scaling

Showing clear, growing
and measurable
user/market traction in
big or rapidly growing
target market. Can and
want to scale fast,
AND/OR is able to
attract significant
funding.

Establishing

Achieved great growth,
that can expected to
conlinue strong. No
longer need to “try" get
resources and can get
those easily. Continue
to grow and often
wants to culturally
continue behaving like
a “startup” for as long
as possible. Founders
make exit or continue
biz as usual.
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Seuraavaksi luotavat yhteiset palvelut
@ @ G

Startup Growth
Erikseen rahoitettavat
kiihdytysvaiheen palvelut
vauhdittavat parhaita

Polku I
R opportuni
S /
li eoiden k or pit
1 / vuodessa

e e e B Sy ] FPm——=—= ==
I Erilaiset o Erilaiset |
I startup- I yksityiset |
L yhteistilat - kiihdyttamot

Yhteiset palvelut (Polku kehittad yhteistyssa pk-seudun yritysneuvonnan kanssa)
Verkottumis- ja valmennustilaisuuksia, tydkaluja ja séhkoisid palveluita, palveluntarjoajaverkosto

i Kasvuyritysten
K"h'dytys tukipalvelut
ohjelma
8-12kk _
Jatkuva haku Investorit
KV-verkostot

LIdNLYVLS NNASYX NV3dON

Tehokas alusta ja palveluprosessi matchmakingiin

eisin
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Tehokkaan palvelumallin perustana yhteiset
palvelut

& @D © @ @ 6

Pre-Startup Startup

Skaalautuvan toiminnan perusta ja kytkeminen ekosysteemiin (Polku/EAKR)

» Kehitetdan tyokaluja, sahkoisia palveluita ja elearning-sisaltod
* Yhteisty0ssé pk-seudun yritysneuvonnan kanssa verkottumis- , valmennus- ja muita tilaisuuksia
» Palveluntarjoajaverkoston kehittdminen ja tuominen yrittajien kdyttoén (pop-upit, asiantuntijatapaamiset)

Tehokas alusta ja palveluprosessi matchmakingiin (Turbiini/toimintaympériston kehittamisavustus)

» Kehitetéén tyokalu/séahkoinen palvelu startup-aihioiden ja henkildiden matchmakingiin

Pre-startup ja startup-palvelujen vaikuttavuuden varmentaminen

* Yhteinen markkinointi ja viestinta

* Yritysten pitch-pohjainen valintaprosessi ja CRM-jarjestelmé

» Ketteran kehittdmisen ja kokeilujen koordinointi, sisdinen osaamisen levittdminen ja kehittdminen
» Toiminnan vaikuttavuuden mittaus ja resurssien tehokas kohdentaminen

ACCELERATOR



EAKR-projektin kokonaisuus tahtaa

alhiolden maaran kasvattamiseen
@ @ ©

Pre-Startup

Lean customer development program
6-8 vk:n intensiiviohjelma 8-12 aihiolle, 4-6 / vuosi

« Liikeideasta rahoituskelpoiseksi aihioksi

» Markkinavalidointi

* Roadmap ja rahoitusléhteiden suunnittelu

+ omaa ja advisorien yrityskohtaista neuvontaa

+ co-working-tila

-> Sitoutumispéétds (Oy ja tiimin osakassopimus )

1OIHIV-dNLYVLS

Business concept development
aminen vertaisryhméan kanssa, tiimin tdydennys
totyypin kehitys, alustava markkinavalidointi
séhkoisia palveluita, avoimet valmennustilaisuudet
tila 2kk ajaksi tai avoimet (ThinkCo, StartupSauna)
dvisorit ja hiukan omaa yrityskohtaista neuvontaa

Yrityksen perustamisen neuvontapalvelut (yhteisty6

I Hackathlonit, Startup Weekendit, I pk-seudun yritysneuvonnan kanssa)

l oppilaitoisten esihautomovaiheen toiminnotja -
I opiskelijoiden yrittajyysyhteisojen tapahtumat I

L | I Summer of Startups |

elsinki
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Erikseen rahoitettava kithdytysvaihe tahtaa
kasvuyritysten syntyyn

O, @ @ ®

Startup
NewCon ja Spinnon kiihdytysohjelmat -
8-12kk:n kehitysohjelma, jatkuva haku o
Kasvuyritysten tukipalvelut E
« Kehitetaan MVP-versio tuotteesta ja haetaan Product-Market Fit Investorit / KV-verkostot Z
« Asiakaspilotointi, markkinoinnin ja myynnin kdynnistaminen Jatkuva toiminta A
» Roadmapin péivitys ja oikean kasvupolun I6ytdminen § . . 2
« Tiimin ja neuvonantajien tdydentaminen advisor/mentor-poolista * TyOpanos startup-tilaisuuksien S
« Rahoituksen hankinta eteen (esim. Slush, Arctic15, 9
+ Yrityskohtainen valmennus, oma business advisor Seedforum, PitchHelsinki) z
« (Kaupunkien rahoitusta nykyisellaan. Operatiivisen kiihdytystoiminnan « Eri toimijoiden KV-yhteydet ja =
rahoitusvaihtoehtojen vertailu ja ansaintamallin suunnittelu kdynnissa) verkostot g
R I
I Maksulliset startup-yhteistilat (Yrityslinna, Hub Hki... |
I Suuryrityksien ymparistot (StartupQuja, GE Healthcare...) I
l _— _—_— _— _—_— T _— T _— _— T _— T T _— _—_— _— _— T _— T T _— T _— J
I_____________________________________I
I Suuryritysten sponsoroimat kiihdyttdmoéohjelmat, Vigo-kiihdyttamaot ja muut yksityisvetoiset kiihdyttamot I
P D L D L L L D D D o o o o o o o o o o o oo o o oo
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Lean customer development
program

Lean customer development program
6-8 vk:n intensiiviohjelma 8-12 aihiolle, 4-6 kertaa

vuodes§a
Lean customer development —teemat
Liikeideasta rahoituskelpoiseksi aihioksi

Teemat:

* Lean startup —-metodit

» Kettera asiakaslahtoinen kehitys

» Markkinavalidointi ja pikaprotot

» Roadmap ja rahoitusléhteiden suunnittelu

ckathlonit
Startup Weekendit

Sisalto:

» Luentojan 2 x 2h/viikko (esim ti ja to ap)

» Ma ap viikon kick-off, ja ed. vk:n wrap-up/onnistumiset
* Peyhteinen pitching

* |P:tvierailevat coachit ja kumppanit

* Advisorien yrityskohtaista neuvontaa
 Vertaisryhman tuki ja kannustus

* Pieniyhteinen co-working-tila ohjelman ajaksi

Tutkimus- ja |
oppilaitosten aihiot, |
yrittajyysyhteisjen |

|

Issasoadelulen usurelyod-yold
usuiwAiAeisaliel el sneae uew|alyo

a|llowenApyiny ef a)jifenioyes eared-yad
(snwidossexeso el AQ) soreedsILININOLIS &

kautta syntyvat ideat

|_ T/IicTos?ftF(ip_inéT Tl - ) L
(ei valitut + “stealth”-tilassa etenevat aihiot)

L Rovio yms. I
|_ “Muualla s?nt?vé? _I Business concept development (ei-ohjelmamuotoinen tuki)
L liikeideat I co-working —tilaa muutaman kuukauden ajaksi seka vertaistukea
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Projektin hallinta

« Maantie projektin osallistujat muodostavat yhteisen hallinta mallin
» NewCoHelsinki — Projektin hallinta ja ohjaus
e Spinno - Ohjelman sisallon laadinta
 Turbiini — alkuvaiheen ideoiden ja tekijoiden kanavoiminen

Projektien eteneminen
raportoidaan
ohjausryhmalle

Projekti

i i Drnialti
Projektl rgrt?iabfi

PrOJekU Drnia_ll'l-i :
Drnialti

Projekti Projekti

Projekti T
Korjaavia ja
taydentavia
toimenpiteita
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