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”MAANTIE” hanke toteutetaan yhteistyössä:

NewCo Helsinki Helsinki
Spinno / Laurea Espoo
Turbiini / Metropolia Vantaa

Toimintaympäristön
kehittämisavus hakemus



Maantie hanke
• tunnistettu tarve lisätä kuntien

ja organisaatioiden välistä
yhteistoimintaa

• kasvuyrityspalveluja on
tuotettu hajallaan, pienissä
hallinnollisesti raskaissa
yksiköissä. Palvelut ovat
osittain päällekkäisiä.

• aloittelevalle yrittäjälle tilanne
on haasteellinen

• kaikkien osallistuvien
kaupunkien strategian
mukainen

• digitaalinen palvelu jossa ideat
ja tekijät kohtaavat

• 2kk kestoinen fokusoitu
ohjelma joka ”käynnistää” pre-
startup vaiheen yritykset

• ohjelmaan osallistuvat tulevat
kiihdytysohjelmaan sopiviksi
startup yrityksiksi

• selkeä vastuu ja roolitus
osallistuvien tahojen välillä,
tiivis yhteistyö, ohjaa toimintaa

MIKSI MITEN



Yleiskuvaus - Maantiehanke

NewCo
Business Acc. Prog.

Spinno
Kiihdytyspalvelut

Muu
Kiihdytyspalvelut

Turbiini
Digitaalinen alusta

Helsinki
Growth Alliance

Muita sisään
Tulo väyliä

NewCo & Spinno
Maantie 2kk ohjelma



Tavoite- Maantiehanke

NewCo
Business Acc. Prog.

Spinno
Kiihdytyspalvelut

Muu
Kiihdytyspalvelut

Turbiini
Digitaalinen alusta

Helsinki
Growth Alliance

Muita sisään
Tulo väyliä

NewCo & Spinno
Maantie 2kk ohjelma

70 % jatkavat
kiihdytysohjelmiin

20% jatkavat omin
avuin ohi kiihdytysohjelmia

10% eivät löydä startup
yritykselleen liiketoiminta
mahdollisuutta



Palvelukonseptin kuvauksessa käytetty yleisesti
sovellettu malli alkavan yrityksen kehitysvaiheista



Yhteinen markkinointi ja viestintä, valintaprosessi ja CRM sekä vaikuttavuuden mittaus
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Kiihdytys-
ohjelma
8-12kk

Jatkuva haku

Kasvuyritysten
tukipalvelut

Investorit
KV-verkostot

Seuraavaksi luotavat yhteiset palvelut

Polku (EAKR)
Rapid opportunity

assessment /
liikeideoiden kehitysworkshopit

10-12 / vuodessa

Lean customer
development

program
6-8 viikkoa
4-6 / vuosi

-2 -1 0 1 2
Pre-Startup

Polku/EAKR ja toimintaympäristön
kehittämisavustus luovat lisää rahoitus- ja

kiihdytyskelpoisia startupeja

Startup
Erikseen rahoitettavat

kiihdytysvaiheen palvelut
vauhdittavat parhaita

Business concept development
+co-working –tila 2kk ajaksi
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Yhteiset palvelut (Polku kehittää yhteistyössä pk-seudun yritysneuvonnan kanssa)
Verkottumis- ja valmennustilaisuuksia, työkaluja ja sähköisiä palveluita, palveluntarjoajaverkosto

Erilaiset
startup-

yhteistilat

Erilaiset
yksityiset

kiihdyttämöt

Growth

Tehokas alusta ja palveluprosessi matchmakingiin



Pre-startup ja startup-palvelujen vaikuttavuuden varmentaminen

• Yhteinen markkinointi ja viestintä
• Yritysten pitch-pohjainen valintaprosessi ja CRM-järjestelmä
• Ketterän kehittämisen ja kokeilujen koordinointi, sisäinen osaamisen levittäminen ja kehittäminen
• Toiminnan vaikuttavuuden mittaus ja resurssien tehokas kohdentaminen

Skaalautuvan toiminnan perusta ja kytkeminen ekosysteemiin (Polku/EAKR)

• Kehitetään työkaluja, sähköisiä palveluita ja elearning-sisältöä
• Yhteistyössä pk-seudun yritysneuvonnan kanssa verkottumis- , valmennus- ja muita tilaisuuksia
• Palveluntarjoajaverkoston kehittäminen ja tuominen yrittäjien käyttöön (pop-upit, asiantuntijatapaamiset)

Tehokkaan palvelumallin perustana yhteiset
palvelut

-2 -1 0 1 2

Pre-Startup Startup
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Tehokas alusta ja palveluprosessi matchmakingiin (Turbiini/toimintaympäristön kehittämisavustus)

• Kehitetään työkalu/sähköinen palvelu startup-aihioiden ja henkilöiden matchmakingiin
• …..
• Osaajaverkoston kehittäminen ja tuominen yrittäjien käyttöön (avainhenkilöhaku, kaupallistajahaku…)



STARTU
P-AIHIO

T
EAKR-projektin kokonaisuus tähtää
aihioiden määrän kasvattamiseen

Lean customer development program
6-8 vk:n intensiiviohjelma 8-12 aihiolle, 4-6 / vuosi

• Liikeideasta rahoituskelpoiseksi aihioksi
• Markkinavalidointi
• Roadmap ja rahoituslähteiden suunnittelu
+ omaa ja advisorien yrityskohtaista neuvontaa
+ co-working-tila

Sitoutumispäätös (Oy ja tiimin osakassopimus )

-2 -1 0
Pre-Startup

Polku (EAKR)
Rapid oportunity assessment /

liikeideoiden kehitysworkshopit
½1 pv:n mittaisia  20-100 hlön tapahtumia, 10-12 / vuosi

TOTEUTUS HIUKAN ERONUT TÄSTÄ:
• Fasilitoitu liikeidean kehittäminen
• Tiimiyttäminen; kaikki kiinnostuneet mukaan
• Pikademoilu & nopeat prototyypit
• Pyritään toimialakohtaisuuteen tuoden ankkuriyritykset

mukaan
• Toteutus partneiden kanssa;

tuodaan yhteen eri taustaryhmiä
kuten ES:t, alumnit, työnhakijat

+ Workshopin ajan iso co-working-tila
+ kevyttä ohjausta/neuvontaa
+ vapaaehtoisia advisoreita

Kehityskelpoisia  aihioita/tiimejä

Business concept development
• Aihion työstäminen vertaisryhmän kanssa, tiimin täydennys
• Demon/prototyypin kehitys, alustava markkinavalidointi
• Työkaluja ja sähköisiä palveluita, avoimet valmennustilaisuudet
+ co-working –tila 2kk ajaksi tai avoimet (ThinkCo, StartupSauna)
+ ulkopuoliset advisorit ja hiukan omaa yrityskohtaista neuvontaa

Yrityksen perustamisen neuvontapalvelut (yhteistyö
pk-seudun yritysneuvonnan kanssa)Hackathlonit, Startup Weekendit,

oppilaitoisten esihautomovaiheen toiminnot ja
opiskelijoiden yrittäjyysyhteisöjen tapahtumat Summer of Startups
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NewCon ja Spinnon kiihdytysohjelmat
8-12kk:n kehitysohjelma, jatkuva haku

• Kehitetään MVP-versio tuotteesta ja haetaan Product-Market Fit
• Asiakaspilotointi, markkinoinnin ja myynnin käynnistäminen
• Roadmapin päivitys ja oikean kasvupolun löytäminen
• Tiimin ja neuvonantajien täydentäminen advisor/mentor-poolista
• Rahoituksen hankinta
+ Yrityskohtainen valmennus, oma business advisor
• (Kaupunkien rahoitusta nykyisellään. Operatiivisen kiihdytystoiminnan

rahoitusvaihtoehtojen vertailu ja ansaintamallin suunnittelu käynnissä)

Kasvuyritysten tukipalvelut
Investorit / KV-verkostot

Jatkuva toiminta

• Työpanos startup-tilaisuuksien
eteen (esim. Slush, Arctic15,
Seedforum, PitchHelsinki)

• Eri toimijoiden KV-yhteydet ja
verkostot

Erikseen rahoitettava kiihdytysvaihe tähtää
kasvuyritysten syntyyn

0 1 2

Startup
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Maksulliset startup-yhteistilat (Yrityslinna, Hub Hki…)
Suuryrityksien ympäristöt (StartupQuja, GE Healthcare…)

Suuryritysten sponsoroimat kiihdyttämöohjelmat, Vigo-kiihdyttämöt ja muut yksityisvetoiset kiihdyttämöt



Lean customer development –teemat
Liikeideasta rahoituskelpoiseksi aihioksi

Teemat:
• Lean startup –metodit
• Ketterä asiakaslähtöinen kehitys
• Markkinavalidointi ja pikaprotot
• Roadmap ja rahoituslähteiden suunnittelu

Sisältö:
• Luentoja n 2 x 2h/viikko (esim ti ja to ap)
• Ma ap viikon kick-off, ja ed. vk:n wrap-up/onnistumiset
• Pe yhteinen pitching
• IP:t vierailevat coachit ja kumppanit
• Advisorien yrityskohtaista neuvontaa
• Vertaisryhmän tuki ja kannustus
• Pieni yhteinen co-working-tila ohjelman ajaksi

Lean customer development
program

Polku (EAKR)

Hackathlonit
Startup Weekendit

Tutkimus- ja
oppilaitosten aihiot,
yrittäjyysyhteisöjen

kautta syntyvät ideat

Microsoft (Kipinä),
Rovio yms.

Lean customer development program
6-8 vk:n intensiiviohjelma 8-12 aihiolle, 4-6 kertaa

vuodessa

Pitch-pohjainen
valintaprosessi

Muualla syntyvät
liikeideat

Business concept development (ei-ohjelmamuotoinen tuki)
co-working –tilaa muutaman kuukauden ajaksi sekä vertaistukea
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(ei valitut + ”stealth”-tilassa etenevät aihiot)



Projektin hallinta
• Maantie projektin osallistujat muodostavat yhteisen hallinta mallin

• NewCoHelsinki – Projektin hallinta ja ohjaus
• Spinno – Ohjelman sisällön laadinta
• Turbiini – alkuvaiheen ideoiden ja tekijöiden kanavoiminen

Ohjaus-
ryhmä

Projekti
Projekti

Projekti
Projekti

Projekti

Projekti

Projekti

Projekti
Projekti

Projekti

Projektien eteneminen
raportoidaan

ohjausryhmälle

Korjaavia ja
täydentäviä

toimenpiteitä

2kk
ohjelma

2kk
ohjelma


